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为中国企业在欧洲市场保驾护航 
——专访德国华孙专利律师和律师事务所创始人孙一鸣

□  文／李雪 China IP

再
次联系德国华孙专利律师和律师事务所

（以下简称华孙事务所）创始人孙一鸣

先生，是因为获悉华孙事务所北京机构

即将投入运营。2013年7月和9月，德国

华孙专利律师和律师事务所分别在广州、北京和苏州就

德国和欧洲专利申请实务进行了讲座，获得了良好的反

响。本刊记者在去年也采访到了华孙专利事务所的创始

人孙一鸣先生，他当时便透露，在北京设立办公机构将

是华孙事务所2014年的重要工作之一。

据了解，目前，华孙事务所已从今年10月份开始

从慕尼黑办公室派驻筹备人员在北京处理华孙北京机

构设立的相关工作。目前各项工作都在稳步推进，预

计将于今年年底或明年年初投入运营。除此之外，华

孙的同事还在积极参与行业内举办的各种形式的交流

活动，以期巩固现有客户联系，并对国内市场做进一

步开拓。
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拓展中国市场  提供优质服务

在此次采访中，孙一鸣先生也坦言，“之所以在

国内设立办公机构，我们主要的考虑是：华孙事务所自

2011年成立以来，中国客户数量已发展到数百家之多。

但由于事务所的工作地点在德国，受到时差、汇率等因

素的影响，与客户之间的日常交流和工作往来仍有一些

制约。为了更方便与客户进行联系，从而为客户提供更

加优质高效的服务，当然，也为了拓展国内市场和加强

与国内同行的沟通，我们决定在北京——这一中国知识

产权的中心设立办公机构。”

根据发展规划，华孙北京机构的主要业务仍将立

足于德国和欧洲知识产权法律服务。“从我们多年来

从事德国和欧洲知识产权法律事务的经验来看，德国

和欧洲知识产权从法律到实践都非常复杂，专业程度

极高。而目前国内即使是较为成熟的涉外业务大所，

由于其工作人员多不具备在德国和欧洲当地从事知识

产权法律事务的经验，因此在遇到客户有关德国和欧

洲知识产权相关的业务委托时，较难快速高效地进行

处理。而华孙北京机构在这方面就具有显著的优势：

首先，华孙北京机构的电子案件管理系统和数据库都

是准备和我们位于慕尼黑的事务所直接无缝对接，无

论在信息传输还是共享方面都能做到迅速和准确；其

次，华孙事务所计划将慕尼黑办公室具有中国背景且

熟悉德国和欧洲知识产权法律实践的专业人员直接派

驻到北京办公室，一方面直接在北京办公室开展常规

业务，另一方面全面负责北京办公室常驻工作人员的

培训工作，从而确保北京办公室提供同样优质、高

效、可靠的知识产权法律服务。”孙一鸣说。

从清华大学毕业后便到德国慕尼黑理工大学攻读研

究生，拥有德国专利律师、欧洲专利律师、欧洲商标和

外观设计律师，在德国和欧洲的知识产权领域拥有近十

年的全职工作经验。孙一鸣来自中国江苏，多年的留学

背景和海外工作经验，使得他能熟练地使用英文、德文

和法文（法国文化中心C1语言证书）工作，创办华孙事

务所，成为德国第一家由中国国籍德国专利律师成立、

并为中国客户直接用中文提供服务的专业事务所。在华

孙事务所成立之前，孙一鸣曾在德国一家著名的专利

律师和律师事务所工作过数年，处理了众多全球知名跨

国公司的专利申请和诉讼案件。不过，该事务所的重点

客户主要在美国和欧洲，与中国相关的案子很少，因此

当时的工作并没有很好地发挥孙一鸣的中国背景特长。

因此2011年初华孙事务所在慕尼黑成立，为中国客户以

及与中国有密切联系的国外客户提供德国和欧洲各类知

识产权服务成为其特长。孙一鸣也希望通过自己的工

作，能帮助越来越多的中国企业应对欧洲市场的各种知

识产权挑战。

多年在德国工作的经验，使得孙一鸣在为客户尤

其是中国客户提供服务时得心应手。但在以往，华孙

2011年成立以来，中国客户数量
已发展到数百家之多。但由于事
务所的工作地点在德国，受到
时差、汇率等因素的影响，与客
户之间的日常交流和工作往来仍
有一些制约。为了更方便与客户
进行联系，从而为客户提供更加
优质高效的服务，当然，也为了
拓展国内市场和加强与国内同
行的沟通，我们决定在北京——
这一中国知识产权的中心设立
办公机构。

主要在德国为客户服务，此次转战北京，华孙自然会

面临一些全新的挑战。

“无论是慕尼黑事务所还是即将成立的北京办公

机构，都是立足于为客户提供德国和欧洲知识产权服

务的。因此，在处理客户委托案件时，我们都会按照

德国和欧洲的规定和标准进行操作。在这一点上，国

内外法律法规的不同，并不会对我们提供德国和欧洲

知识产权法律服务造成什么影响。”孙一鸣说。

不过孙一鸣同时也表示，会尽可能考虑国内现存

的各种惯例和通行做法。毕竟他本人具有中国背景，

也经常回国出差，在和国内客户交流的过程中，会充
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分考虑他们的习惯和需求，努力协调国内外做法存在的

差异。孙一鸣举例表示，比如，有一些客户在刚接触我

们的时候，会告诉我们说有其他一些国外律所提供更便

宜的报价，但是他们在体验了我们的服务之后，基本上

都与我们建立起了长期稳定的合作关系。孙一鸣强调，

法律服务归根结底和其他一切智力服务一样，都是一分

钱一分货的，我们对一味压低报价的恶性价格竞争并没

有兴趣，只是专注于扎扎实实做好每一件客户委托的案

件，并发挥我们的比较优势（例如：申请类案件提供官

方通知的详细中文总结和通报、迅速准确地用中文回答

疑难问题、完善的期限监控和提醒系统；复杂的诉讼类

案件根据相关司法解释准确剖析攻击和防御的方案并直

接代理德国相关诉讼程序等），用我们的实际行动赢取

客户的信赖和长期的合作。

孙一鸣希望华孙事务所能够为中国企业在开拓德国

和欧洲市场时提供优质、高效、可靠的知识产权服务。

北京办公室作为华孙这一品牌的重要支柱之一，将和慕

尼黑办公室以及华孙欧洲知识产权网一起，共同为中国

企业在日趋激烈的欧洲市场竞争中保驾护航。

中国业务猛增  正在积蓄力量

据了解，华孙的客户类型可谓多种多样，既有初

创阶段的中小型技术企业，也有实力雄厚的大型跨国公

司。目前华孙主要的业务分为申请类案件和非申请类

（咨询、鉴定、诉讼和展会法律支持等）案件。

从华孙代理的业务的变化，便可发现中国企业在

欧洲专利申请质量的变化及中国企业创新实力的显著进

步。随着中国企业创新实力的逐步提升，华孙处理的与

技术相关的申请类案件类型也从原先以外观设计、实用

新型占多数，发展到现在越来越多、也越来越复杂的发

明专利案件。

此外，华孙处理的非申请类案件的数量也越来越

多。孙一鸣介绍称：我们目前正在处理的非申请类案件

包括了欧专局前的异议程序、欧盟内部市场协调局前的

无效和异议程序、德国地方法院前的商标和版权诉讼，

以及为越来越多赴德、赴欧参加展会的中国展商提供的

展会法律支持服务。此类案件往往案值较大，需要我们

的专业人员投入较多的时间。这也反映了华孙事务所日

益成为中国企业信赖和倚重的知识产权法律服务品牌。

虽然今年华孙没有在中国举办交流会之类的活

动，但从采访中获悉，华孙事务所今年的业务量实现

了事务所成立以来前所未有的迅猛增长。从接受委托

的新案件数量上来看，远远高于去年同期水平；从接

受委托的案件类型上来看，除了稳步增长的申请类案

件之外，非申请类案件（如诉讼、鉴定、展会法律支

持等）更是呈现了高速增长的势头。相应地，事务所

专业人员面临的工作压力与挑战也是前所未有的。为

适应这种发展趋势，华孙今年的工作重心有很大一部

分放在内部流程完善和专业人员培训方面。

华孙工作的另一个重点，就是上线并完善由事

务所主办的华孙欧洲知识产权网（www.huasun.eu）

这一全中文的欧洲知识产权综合资讯平台。孙一鸣

表示：“从我们收到的客户或网站用户的反馈来看，

华孙欧洲知识产权网在业内已经有了一定的知名度，

“华孙”这一品牌也因为该网站的上线和不断完善而

得到了进一步的巩固。”

创办资讯平台 传递欧洲信息

在去年的采访中，孙一鸣曾提及到，华孙正在做

的一家新网站“华孙欧洲知识产权网”（www.huasun.

eu）很快就要正式上线了。今年4月，经过近一年的紧

今年4月，经过近一年的紧张筹
备和调试工作，华孙欧洲知识产
权网（www.huasun.eu）正式上
线。该网站由华孙事务所全权运
营管理，是一个全中文的欧洲知
识产权综合资讯平台。该网站旨
在为中国企业及知识产权从业人
士提供一个获取德国和欧洲知识
产权最新信息的中文窗口。
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张筹备和调试工作，华孙欧洲知识产权网正式上线。

该网站由华孙事务所全权运营管理，是一个全中文的

欧洲知识产权综合资讯平台。该网站旨在为中国企业

及知识产权从业人士提供一个获取德国和欧洲知识产

权最新信息的中文窗口，网站内容涵盖了欧洲和德国

主要知识产权类型（专利、实用新型、外观设计和商

标）的最新法律文件、法律状态查询、申请指南、官

网资源、行业动态以及答疑选摘等。

华孙欧洲知识产权网上线以来，从网站架构、

外观风格到栏目设计乃至知识产权相关知识的系统整

理、最新资讯的选取、编写和更新，包括孙一鸣本人

在内的华孙事务所的专业人员都为之投入了大量的时

间和精力。本刊记者在采访前期浏览了该网站，发现

包括对于德国和欧洲的七大知识产权类型（欧洲发明

专利、欧盟外观设计、欧盟商标、德国发明专利、德

国实用新型、德国外观设计和德国商标），网站上分

别提供了全套详细的中文申请指南，对于用户，尤其

是不太熟悉德国和欧洲知识产权领域的新客户，可以

直接进行参考。网站上还开辟了“答疑选摘”专栏，

集中呈现了华孙在实际工作中客户经常提到的问题，

并由华孙的专业人员针对问题撰写了详细的解答，可

以很方便地运用该栏目的搜索功能查到自己希望了解

的问题，从而节省了大量的交流时间。

孙一鸣及华孙事务所的同事在该网站上投入了巨

大的精力，网站的建设、完善和维护工作已经成为事务

所工作人员日常工作的一个部分。“在网站上线之前的

筹备调试阶段，我们的工作主要包括：（1）确立网站

架构：在专业设计师和网络工程师的协助下，网站力

求以最简洁、清晰、直观的架构，帮助用户迅速准确地

在我们的网站上找到自己所需的信息；（2）设计网站

栏目：每一知识产权类型下，都包含了中文申请指南、

法律文件、法律状态检索以及最新官网资源这四个子栏

目，同时以“行业动态”栏目呈现最新德国和欧洲知识

产权资讯，以“答疑选摘”栏目总结客户常见问题并进

行详细解答；（3）编写网站内容：申请指南、法律文

件、法律状态检索和官网资源子栏目下的内容全部是由

我们自行编写或整理的，以便客户可以用中文进行快速

查询。在网站于今年4月正式上线之后，我们对网站的

日常维护和完善也同样投入了相当多的精力。例如，我

们的专业人员会对欧洲专利局、欧盟内部市场协调局、

德国专利商标局、欧洲法院等官方机构最新动态进行实

时监控，并从中选取中国申请人或中国同行最为关心的

热点问题，编写“行业动态”专栏下的相关文章，并在

第一时间进行发布；其他栏目，诸如申请指南、法律文

件、官网资源等，我们也会在获悉最新动态（例如，法

律法规的修改、官方实践做法的变更以及官网链接调整

等）后第一时间进行更新，并反映在网站首页的‘网站

更新’栏目中。”

付出必会有收获，华孙欧洲知识产权网上线半年

多以来，便得到了很好的反馈。孙一鸣说：“从我们

的客户、潜在客户以及国内同行的反馈来看，我们创

立该网站时的预期已经基本达到。一方面，该网站在

我们为客户提供服务的过程中发挥了很好的作用，客

户能够更准确更迅速地了解知识产权相关知识并掌握

最新资讯，从而使我们的服务更加高效；另一方面，

借助该网站作为一个方便中国企业和同行了解德国和

欧洲知识产权的平台的日益扩大的影响力，华孙品牌

也在国内知识产权业内得到了进一步的推广。”

此外值得一提的是，华孙还借助各类社交媒体

（例如微博、微信等）发布华孙欧洲知识产权网的最

新消息，让有需求者能够随时随地获取最新的德国和

欧洲知识产权资讯。


